Wirtschaftsmetropole Abidjan, Cote d'Ivoire.

Jung, innovativ, aufstrebend —

Die Republik Cote d'Ivoire (Elfenbeinkiiste) steht ganz im Zeichen des Aufschwungs. Das fangt
bei der Binnenstruktur an und hort bei der digitalen Transformation noch lange nicht auf. Die
westafrikanische Republik eréffnet mittelstandischen Unternehmen mit Internationalisierungs-
planen enorme Chancen.

vor dem Schritt der Internationalisierung. Dieser Schritt birgt

viele Chancen — und viele Herausforderungen. Die Wahl des
Standorts ist hier erfolgsentscheidend. Afrika und insbesondere die
Cote d'Ivoire bietet mittelstandischen Unternehmen grofRes Poten-
zial. Die franzosischsprachige Republik ist wirtschaftlich duRerst
attraktiv und zahlt weltweit zu einer der Volkswirtschaften mit dem
schnellsten Wachstum.

l | nternehmen, die wachsen wollen, stehen friiher oder spéter

Wirtschaftliche Vielfalt, eine stabile Wahrung und eine relativ
gut entwickelte Infrastruktur: Die Céte d’lvoire ist ein attraktiver
Wachstumsmarkt. Hier herrscht Aufbruchstimmung, und der Un-
ternehmergeist, der in der Luft liegt, ist Uberall deutlich zu spliren —
und zu sehen. Innovationen werden vorangetrieben, Investitionen
sind erwilinscht, und praktisches Engagement ist willkommen. Ein
wichtiger Aspekt: Die Bevolkerung wachst schnell und ist jung. Das
eroffnet deutschen Unternehmen die Option, durch gezielte Aus-
und Weiterbildungsangebote, die auch als E-Learning-Programme
umgesetzt werden kdnnen, ihnrem Fachkraftemangel gezielt entge-
genzuwirken.
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Die Grinde, warum ein Unternehmen an der Céte d'Ivoire wirt-
schaftlich FuR fassen mdchte, kénnen ganz unterschiedlich sein.
Das Unternehmen plant eine Vertriebsgesellschaft, mdchte eine
Tochtergesellschaft griinden oder seine Zusammenarbeit mit ivo-
rischen Partnern vertiefen. Die Cbte d'lvoire ist eine politisch sta-
bile und wirtschaftlich aufstrebende Region mit einem groRen
Binnenmarkt und einer strategischen geografischen Lage an der
WestkUste Afrikas, die ihr einen wirtschaftlichen Zugang zu ande-
ren Landern und Regionen ermdglicht. Sie zahlt zur Wirtschafts-
und Wahrungsunion UEMOA und bietet sowohl als Absatzmarkt als
auch als Beschaffungsmarkt interessante Moglichkeiten.
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Damit der Eintritt in dynamische Markte gelingt, ist eine individu-
elle, umsetzbare Wachstumsstrategie erfolgsentscheidend. Hier
dient als Basis eine Marktanalyse mit Risikoeinschatzung und Res-
sourcenermittiung: Was wird bendtigt, um in Afrika wirtschaftlich
Ful zu fassen? Welche Strategien gibt es fiir die Region? Als Ent-
scheidungsgrundlage ist es wichtig, sich einen Eindruck tber das
Potenzial zu verschaffen. Ziel ist, dass in der Umsetzung alle Schrit-
te der Internationalisierung nahtlos ineinandergreifen — sei es beim
Markteintritt oder bei der operativen Umsetzung vor Ort, wie bei-
spielsweise der Partnersuche oder dem Aufbau von Teams.

Die Céte d'lvoire hat viel zu bieten — Zeit, diese Chance zu ergreifen.
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